
ダンススクール集客セミナー
1年で10倍問い合わせ数を獲得実例紹介

株式会社TENSEN

講師：渡邉　暁登



コロナで集客も下がってしまって、集客したいので
すが、それほどお金もかけられなくて、、

ダンススクール経営者Sさん

毎月問い合わせは良くて10件で、店舗数を2店舗か
ら増やしたいのですが、イメージができません。

自分でやれることはやりたいのですが、何をやって
もいいのかもわからなくて、、
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弊社クライアント
ダンススクールの
お問合せ数推移

10件

103件

良くて



なぜ、このセミナーを
開こうと思ったのか？



このセミナーで
得られること

WEB集客をすることによる
メリットが理解できる

WEB集客で何から
手をつければ良いかがわかる

いくらの広告費をかけると
どれくらいの顧客がくるか把握できる



今回のセミナーの内容
を実行いただいた
先に得られるもの

毎年の年商予測が立つ

集客に困らなくなる

店舗展開が見えてくる



講師プロフィール 株式会社TENSEN
代表取締役　渡邉暁登

▼経歴
最大手ハウスメーカーで建築営業　3年
テクノロジー教育事業　2年
独立後HP制作・コンサル事業　1年

▼実績
・ダンススクール集客1年で10倍達成
・美容院でブログ1記事で月5件問い合わせ
・パーソナルジムオープンから2ヶ月でSEO/MEO1位獲得
・全国展開している美容院の本社でブログ集客セミナー開催
・弊社運営メディアJIMOHACK世田谷が月間4.7万PV達成

▼趣味
・ゴルフ
・サウナ
・アニメ



1年で10倍問い合わせ数を獲得
実例紹介
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①2021年5月中旬
ホームページをリニューアル

②2021年6月上旬

SEO/MEOコンサル開始

③2021年9月中旬

リスティング広告運用開始

時系列順行ったこと



①ホームページをリニューアル

②SEO/MEOコンサル

③リスティング広告運用



①ホームページ
をリニューアル

トップページをLP型に変更
メインビジュアル

不安共感

解決できると宣言

解決方法開示

権威性

他の生徒さんの声

体験レッスンの流れ

料金の開示

体験レッスンの申込



①ホームページ
をリニューアル

体験予約フォームを入力しやすく変更

1.入力項目はなるべく少なくする。
2.記述式ではなく、選択式にする。
3.LINEでも予約をできるようにする。



①ホームページ
をリニューアル

体験予約へのアプローチを増やす

1.フローティングボタンの設置
2.ページ各所に、「体験予約はこちら」と誘導
3.体験レッスンを受けた方の口コミを多数掲載



①ホームページをリニューアル

②SEO/MEOコンサル
③リスティング広告運用



②SEOコンサル SEO対策

1.ポータルサイトに可能な限り登録
2.キーワードとディスクリプションの変更
3.新たにブログ記事を追加



1.ポータルサイトに可能な限り登録
②SEOコンサル



2.キーワードとディスクリプションの変更②SEOコンサル

「地域名＋ダンススクール」は必ずどちら
も入れる！



3.新たにブログ記事を追加
②SEOコンサル



MEO対策

1.口コミを獲得できる仕組みの構築
2.定期的な新規の投稿
3.情報の網羅

②MEOコンサル



1.口コミを獲得できる仕組みの構築

口コミで500円割引

体験料金無料

翌月費用10%OFF

②MEOコンサル

1年で目指せ口コミ100件！



2.定期的な新規の投稿

最低週1回投稿！

②MEOコンサル



②MEOコンサル 3.情報の網羅

入力できるところは全て入力！



①ホームページをリニューアル

②SEO/MEOコンサル

③リスティング広告運用



③リスティング　　
広告運用

2021年9月〜2022年4月の
運用結果詳細



③リスティング　　
広告運用

広告運用に対する間違った考え方

なるべく費用を
安く抑えたい！

早めにデータを収集し、適正な広告予算を
算出するのが、正しい広告との付き合い方



③リスティング　　
広告運用

約8ヶ月運用して、1件2,000円程度で
コンバージョンが獲得できると判断。

広告運用の考え方

いくら使うとどれくらいの
問い合わせが来るのかを把握。



広告運用の計算方法



1人の顧客獲得
に使った広告費用

顧客が支払う
1ヶ月〜1.5ヶ月分の売上

良い広告運用が成り立つ前提



良い広告運用が成り立つ前提

1人の顧客獲得
に使った広告費用

顧客が支払う
1ヶ月〜1.5ヶ月分の売上

1万円 1.5万円



①体験来店率

②入会率

③入会月平均単価

④LTV（生涯顧客単価）

広告を行う上で
必要な数字



計算実例
○体験来店率＝70%
○入会率＝85%
○入会月平均単価＝14,000円
（入会金6,000円＋月額費8,000円）

○実問い合わせ率＝80%

1CV＝2,000円

10万円の広告費で50件のCV

50件×80%×70%×85%＝23.8人が入会



計算実例

10万円の広告費

1,285,200円売上

LTV（生涯顧客単価）が54,000円の場合

※LTVは、8,000円の月会費で半年継続計算です。

つまり



結局何から始めれば
いいのかわからない
明確なステップをお伝えします。

①今のホームページを売れる型になっているか確認

②手軽に行えるMEO対策とリスティング広告を行う

③売上が上がってきたタイミングでブログ記事を書
いて、SEO対策にも力を入れていく。



質疑応答

ご不明点あれば、チャットで
ご質問ください。



ここまでお伝えしたことを
実施いただくだけでも
成果は出ます。

ここからは弊社の
サービスの案内です。



何から進めていけばいいかわからない。

でも、何をどう変えればいいのかもわからない。

低価格でホームページを制作したい！

でも、ちゃんと集客したい。

広告、SEO、MEO、SNSなどで集客していきたい！

でも、

今のホームページで全く集客できない！

こんなお悩み
ありませんか？



これを全て解決できる
サービスを作りました。



ブーストエイチピー　ダンススクールver.

特徴① トップページがLP型で売れる構成ができている！

本来、HPとLPは別で制作することが多いですが、こちらのホームページはトップ
ページが縦長のLP型になっており、売れる構成が既に入っております。

なので、ホームページをそのまま広告運用しても、成果が期待できます。



ダンススクールに特化したテンプレートを制作しておりますので、内容を埋めてい
ただくだけで売れるホームページを短期間で低価格で提供が可能です。

テンプレートと言っても、弊社のお客様で成果がしっかりと出たお客様のホームペ
ージ構成を基に改良を重ねて開発したものになります。

http://sample-tensen.com/

特徴② テンプレートで作成できるから低価格で制作できる！

http://sample-tensen.com/wp-admin/


特徴③ 月1回のzoom面談で毎月行うことを明確にできる！

・いつまでに何をどれくらい行うかを毎月zoomで決める

・どのくらい達成できているのかを確認、修正

・実行に移す

・再度アクションプランを作成し、実行



特徴④ ステップアップ方式で、迷うことなく集客に力を入れていける！

ステップ１　リスティング広告 × MEO対策× HP進化サポ

ステップ２　　　　　記事作成代行（SEO対策）

ステップ 3　　　　　ヒートマップ導入



LPとホームページを制作すると

LP・・・250,000円
HP・・・500,000円

一般的に

月額費用も

広告運用代行費用・・55,000円/月
MEO対策・・・33,000円/月
HPの更新・・・11,000円/月



それでは、なかなか
手は出ません。



トップページLP型テンプレート制作

275,000円（税込）
月額費用

広告運用代行費用×MEO対策×HP進化サポート

49,500円（税込）/月



7/10まで、モニター様
募集します。



275,000円（税込）

165,000円（税込）

40%OFF

モニター様価格



・中野区
・世田谷区
・所沢市
・横浜市

以下のエリアは作成不可になります。



弊社　15万円

浮いた60万円を広告費に使える！相場　75万円



質疑応答

ご不明点あれば、チャットで
ご質問ください。



本日は誠にありがとう
ございました。


